
“Партнерский успех”

8 ШАГОВ К ПОЛУЧЕНИЮ ПРИБЫЛИ 
ЧЕРЕЗ ПАРТНЕРСКИЕ ПРОГРАММЫ, ИЛИ 

КАК НАЧАТЬ ЗАРАБАТЫВАТЬ В 
ИНТЕРНЕТЕ



Партнерский маркетинг — это удобный и выгодный способ заработка в 
интернете. Как партнер, вы будете продавать товары других людей и получать 
за это комиссионные. Это значит, что вам не нужно создавать свой продукт или 
заниматься поддержкой клиентов. Ваша основная задача — продвигать товар.

Преимущества:

●​ Автопилот: Вы можете настроить свой бизнес так, чтобы он работал 
почти без вашего участия. После настройки вы сможете зарабатывать 
деньги в течение месяцев или даже лет, не прикасаясь к сайту.

        Чтобы быстро начать зарабатывать на партнерском маркетинге,      
следуйте этому восьмиэтапному процессу:

1.​Выберите свою нишу. 

Это один из самых важных шагов для достижения успеха. Если вы выберете 
слишком широкую нишу, вам будет сложно конкурировать. Если же ниша 
слишком узкая, вам не хватит клиентов для получения прибыли.

Советы по выбору ниши:

●​ Продавайте решения. Подумайте, с какими распространенными 
проблемами сталкиваются люди и как вы можете помочь их решить. Если 
вы знаете, что нужно людям, вам будет проще продавать товары, 
которые предлагают решения.

●​ Удовлетворяйте увлечения. В каких темах вы разбираетесь и 
которые нравятся многим? Продвигайте товары, связанные с 
популярными увлечениями и хобби.

●​ Учитывайте эмоциональные потребности. Что беспокоит 
людей? Многие боятся остаться одними, упустить возможности или не 
достичь успеха. Продавайте продукты, которые помогут преодолеть эти 
страхи.

●​ Сфокусируйтесь на популярных темах. Самыми успешными 
нишами обычно являются любовь, деньги, здоровье. Сузьте одну из этих 
тем до подтемы. Например, в нише любви можно рассмотреть такие 
подтемы, как возвращение «бывшего», поиск «того самого» или успех в 
свиданиях. Вы можете еще больше сузить тему, ориентируясь на 
определенную аудиторию.

●​ Найдите ключевые слова. Уделите время поиску подходящих 
ключевых слов в вашей нише. Один из популярных инструментов для 
этого —ВордСтат и Мутаген, которые помогут найти нужные запросы

https://wordstat.yandex.ru/
https://mutagen.ru/


.

2. Как выбрать ключевые слова и продукт для 
партнерского маркетинга

 

Ключевые слова. Это слова или фразы, которые люди используют для 
поиска информации или товаров в вашей нише.

●​ Вам нужно найти ключевое слово, по которому много людей 
делают запросы, но конкуренция по нему не слишком высокая. 

●​ Инструмент ВордСтат и Мутаген для подбора ключевых слов 
поможет вам увидеть эти данные. Хороший ориентир — 1500 
запросов в месяц.

●​ Эти ключевые слова станут основой вашего маркетинга. Все 
ваши усилия будут сосредоточены на продвижении этих слов.

https://wordstat.yandex.ru/
https://mutagen.ru/


3. Выбор продукта.

●​ Существует много партнерских сетей. Самые популярные в России​
Салид https://salid.ru/​
ИнфоХит https://info-hit.ru/ .

●​ При выборе продукта нужно учитывать сколько вы заработаете с каждой 
продажи, но это не единственный важный момент.

●​ Посмотрите на страницу продаж. Она должна вызывать у вас интерес и 
желание купить продукт. Если вам не хочется покупать, не ждите, что 
другие захотят. Убедитесь, что страница выглядит профессионально.

https://salid.ru/
https://info-hit.ru/


4. Создание веб-сайта.

●​ Самый простой способ создать сайт — использовать WordPress. Вы 
можете бесплатно скачать его на wordpress.org и найти инструкции по 
установке на ваш хостинг. Многие хостинг-компании предлагают 
установку WordPress в один клик.

●​ Публикуйте контент на своем сайте каждый день в течение первых двух 
недель, а затем 2-3 раза в неделю. Это поможет вашим читателям и 
поисковым системам возвращаться на ваш сайт.

●​ Добавьте на сайт форму подписки на рассылку и регулярно общайтесь 
со своими подписчиками. Ваши подписчики — это ваш актив, и если вы 
будете развивать с ними отношения, они будут покупать у вас снова и 
снова. Есть много популярных сервисов рассылки, такие как 
АвтоВебОфис и Мильти, но есть и другие варианты.



5. Стратегии создания обратных ссылок и продвижения 
продуктов

●​ Один из способов повысить значимость вашего сайта — создать много 
обратных ссылок. Это ссылки, которые ведут на ваш сайт. Поисковые 
системы очень ценят такие ссылки. 

●​ Один из хороших способов привлечь читателей и создать обратные 
ссылки — писать статьи и размещать их в каталогах. В статьях 
добавляйте краткую биографию с ссылкой на ваш сайт для продвижения.

●​ Другие способы создания обратных ссылок включают участие в форумах, 
комментирование блогов и регистрацию вашего сайта в различных 
каталогах. Не забудьте создать страницу на Facebook и аккаунт в Twitter. 
Также можно использовать такие сайты, как Squidoo.

Повторяйте процесс.

●​ Один сайт и один продукт вряд ли принесут большой доход. Лучше 
продвигать несколько продуктов, каждый из которых будет иметь свой 
собственный сайт. Вы можете оставаться в одной нише или пробовать 
новые.

●​ Как только вы найдете подходящий для себя процесс, всё станет проще. 
Просто повторяйте его снова и снова. Имейте в виду, что не все ваши 
сайты будут приносить доход, но некоторые могут быть очень 
прибыльными. Поэтому стоит создавать несколько сайтов с разными 
продуктами.

Как видите, зарабатывать с помощью партнерского маркетинга не так сложно. 
Это может занять много времени, но это реально.

6. Делегирование задач - успешный партнерский 
маркетинг

●​ Многие успешные маркетологи, работающие на продвижении 
партнерских продуктов нанимают людей для создания своих веб-сайтов 
и написания статей.

7.Поиск прибыльных ниш.

●​ Важно работать в привлекательной нише с достаточным количеством 
клиентов. Помните, что кто-то должен купить ваш продукт, чтобы вы 
заработали деньги.



8. Анализ результатов.

●​ Обращайте внимание на то, что работает, а что нет. Этот процесс можно 
постоянно улучшать. Не откладывайте!

Чем раньше вы начнете, тем быстрее увидите прибыль. Успехов!

P.S.

Напоминаем, что Вы записались на бесплатный мастер-класс Владислава 
Челпаченко “Как просто и быстро зарабатывать через партнерские программы". 

Владислав - эксперт №1 в партнерском маркетинге, расскажет о всех правилах 
и “подводных камнях” заработка на партнерках.

Обязательно поставьте себе напоминание, чтобы не пропустить важный день. 
А мы со своей стороны обязательно отправим письмо-напоминание по 
электронной почте.​

Также рекомендуем подписаться на наш Телеграм и получить еще один бонус 
“Как мудро подойти к выбору партнерского продукта для пассивного 
дохода” Переходите здесь —> ПО ССЫЛКЕ 

https://a62048s1.autoweboffice.ru/index.php?r=form/telegram&id_bot=1
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